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J Zelend sala

Rok 2025 v e-commerce pod lupou
ﬂ & trendy, ktoré oviadnu 2026

Co ma prodej spoleéného se
a sexem?

Al revolicia v e-commerce: kde

Q sme a kam to smeruje

Dobry produkt, menej starosti.

Pribeh obyéajne neobycajného
'/ obchodu

Kruh sa uzatvara: Ako nés reseller
a model vratil k viastnému produktu

Ako rastie Tescoma vd’aka dobre
nastavenému Omnichannelu

4 R
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- -

Pribeh JeZka Bezka: Brand ako

“{A-\ motorrastu
\ '/ ve-commerce

Nas vstup do e-commerce:
oc¢akavanie vs realita

Od padu k smeru: ako vznikéa
{ § ) skutoénéznatka

o

Fialova miestnost

(# Registrace 8:00 - 9:00

& UOvodnislovo 9:00 - 9:30

Produktové portfolio ako kI'Gé k
rastu e-shopu

: Zmapujte Customer Journey pre
@ lepSi marketing a CX

Gigantov neporazi jeden nastroj.
Poraziich komplexny CRO pristup

@ Piestavka nakavu 10:30 - 11:00

E-commerce 2.0: Jak Skalovat rist

‘* pomoci influencer marketingu
\\,\E

@ Google Analytics 4 pro zacatecniky

E-shop s tvarou: Preco osobna
znacka majitela predava viac nez
reklama

Y{ obédova prestavka 12:00 - 13:00

Ako postavit zakaznicku podporu,
ktora zaraba, kym vy spite

Ako z trhovisk vytazit maximum:

i Prakticky workshop pre predajcov,
¢ ktori chci rast

Hacknuto za 5 minut: jak snadno
muze nékdo prevzit vas e-shop

@ Piestavkanakavu 14:00 - 14:30

Efektivita a automatizace - jak
dosdhnout zisku s e-shopem?

Poéuavanie ako konkurenénéa

E*ég vyhoda

E-shop zkopiruji zitra. Komunitu
tézko.

@ Piestavka nakavu 15:30 - 16:00

Desatero kvalitniho obalu pro
e-shop

Ako na ziskovy e-shop v roku 2026?

A Od stratégie az po konkrétne tipy
a triky.

Praktické rady a ukazky ako pouzit
Al pri prevadzke e-shopu

? Organizovany networking 17:20 - 18:20

Hnedd miestnost

Jak postavit B2B divizi
v e-commerce: Marketing, sales
a procesy V praxi

Hodnotova nabidka: jak zpFesnit
svou nabidku trhu a trefit potfebu
zadkaznika

Naucéte se vyuzivat Linkedin pro vas
e-shop a vytézit maximum

Mentalita vitaza: Odomknite svoj
potencial

Texty, které prodavaiji: USP, copy
a slogany pro vas e-shop



