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J Zelend sala

Co stoji za ispechom znaéky
PANAKEIA

Ako uriadit rast e-shopu a
nezblaznit sa z toho

KVITOK ako dékaz, ze pady vedu k
@ rastu

a Zmena po 8 rokoch: Pre¢o rebrand a
redizajn boli kI'GEové pre dobrio.sk
-]Z%V’%’&

Al transformace v e-commerce bez
% bullsh*tu a FOMO

Ako skutoéne vyuzit siete na déveru
a budovanie znacky?

a%a Nesbirejte jen leady: Budujte znacku v
[ > B2B

Ako Decathlon posiva hranice
online predaja Sportového
vybavenia

Marketing bez kalkulu a zaklinadiel
uspechu

A

Zakaznik ako sucéast timu:
ﬁ- komunitny pristup ve-commerce

i
ﬁ

®

Fialova miestnost

(# Registrace 8:00 - 9:00

& UOvodnislovo 9:00 - 9:30

E-commerce v €islach: vysledky,
trendy a odporucania

Google Analytics 4 pro Gpiné
zacatecniky

€

Budoucnost bez cookies: Jak vytézit
1st party data na maximum

@ Piestavka nakavu 10:30 - 11:00

5 komunikaénich zbrani, které vam
zachrani byznys

Jak funguje Interim CMO a kdy
dava smysl pro vasi firmu

Pripravte sa na PPWR: Nové
pravidla balenia a €o znamenaju
pre vas biznis

Y{ obédova prestavka 12:00 - 13:00

Expanzia s 'ahkostou: Vyuzite
skdsenosti eshopov a usetrite si cas

’ Sezeni je tichy zabijak: Jak ho prezit
> bez bolesti

Za hranice s odvahou: Jak maly,
stfedni a velky e-shop mifi za

hranice

@ Piestavkanakavu 14:00 - 14:30

Ako pripravit e-shop na Vianoce z
pohlradu konverznej miery (a platieb)

Rychlokurz rétoriky: Prednasaj s
& vacsim povedomim a sebavedomim

@ Vyhrava ten, kto sa vie spojit

€3
€

@ Piestavka nakavu 15:30 - 16:00

Od manualnej prace k efektivite: Al
a digitalizacia v praxi

Od dat k dealu: Jak ziskat zakazniky
‘i" vB2B e-commerce

Prodej druhé jakosti: Jak uvolnit
sklady a zrychlit cashflow

? Nezapomenutelnd afterparty 17:00 - 22:00

Hnedd miestnost

Ako si vybrat produkt, ktory ta dostane
z garaze na titulku Forbes-u

@

Ako robit marketing po svojom,
odlisit sa a uspiet na trhu

2

-

Od ticketd ktrzbam: 60 minut
i : kziskové zakaznické péci

Jak na zahraniéni trhy:
marketplaces nebo viastni e-shop?

Q4 bez chaosu: KFGcoveé kroky k

z i Uspechu v e-commerce sezéne



